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Action Sheet — nächste Schritte
In 15 Minuten von offenen Fragen zu drei machbaren Schritten

Auslöser / nächstes Käufergespräch ___________________________________________________
_________________

Zählfeld B / T / O / N/A ___________________________________________________
_________________

Wichtigstes Muster aus dem Scan ___________________________________________________
_________________

Größte Unsicherheit ___________________________________________________
_________________

Aussage, die wir bis zur Klärung nicht verwenden ___________________________________________________
_________________

Top 3 nächste Schritte

NÄCHSTER SCHRITT 1

Unsicherheit / Red Flag

Warum relevant

Nächste Aktion

Verantwortliche Rolle

Termin

Abnahmekriterium

Ablage / Nachweis
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NÄCHSTER SCHRITT 2

Unsicherheit / Red Flag

Warum relevant

Nächste Aktion

Verantwortliche Rolle

Termin

Abnahmekriterium

Ablage / Nachweis
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NÄCHSTER SCHRITT 3

Unsicherheit / Red Flag

Warum relevant

Nächste Aktion

Verantwortliche Rolle

Termin

Abnahmekriterium

Ablage / Nachweis

Entscheidungsregel

STOP: Externe Aussage aussetzen, wenn Datenweg, Providerbedingung oder Kontrollnachweis unbekannt ist. CAUTION: offen 
kennzeichnen und Termin/Owner setzen. GO: nur konkret, aktuell und belegbar antworten.

Review-Termin: __________  Entscheider/Freigabe: __________  Käuferantwort aktualisiert am: __________
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